
EL PODER DEL SECTOR34

Más allá del papel: la reconversió
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En el futuro 
no serán 

los volúmenes 
de impresión 
los que guíen 
a la industria, 
sino lograr un 
producto de 
valor 
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ión de la industria gráfica
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Packaging: 
impresión es imagen
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